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UN PARAISO RESIDENCIAL

El de Miami es uno de los mercados inmobiliarios mds activos en Estados Unidos.

NICOLAS BARBARA

iami ha reafimado su posicién como
M una de las ciudades predilectas en Esta-

dos Unidos, para personas americanas
y extranjeras, para establecer residencia. Varios
factores determinan su creciente popularidad;
uno de los mas notables ha sido la pandemia y
los cambios que trajo en los gustos residencia-
les. Las restricciones para combatir al covid-19,
ademas de la posibilidad de trabajar de manera
remota, causaron que la gente diera mas valor a
tener una casa donde las medidas de aislamiento
fueran menos restrictivas. El magnifico clima de
Miami durante todo el afio ofrece muchas venta-
jas en ese sentido, por eso numerosas personas
se trasladaron a la ciudad floridana y hoy disfru-
tan de la naturaleza y el espacio abierto.

Al mismo tiempo, las restricciones contra la
pandemia no han sido tan estrictas como en
otros estados. Eso hizo que muchos negocios se
trasladaran o abrieran sucursales en la Florida,
con el consiguiente beneficio para la economia
local. Microsoft, por ejemplo, planea estable-
cer su sede para América Latina en Miami, y la
empresa de inversiones Blackstone compré dos
edificios de oficinas en el centro de la ciudad,
valorados en unos $230 millones de délares.

Las dos torres del pro-
yecto de Aria Reserve.

La llegada de muchas empresas importantes
a Miami ha traido también muchos empleos
bien remunerados, lo cual aumenta la demanda
de bienes raices. Antes de la pandemia, habia
mas inventario de residencias y los compradores
podian conseguir términos de negociacion mas
favorables. Pero, a raiz de este gran crecimiento
de poblacién, hay menos inventario y una gran
competencia por adquirir vivienda en una zona
urbana codiciada como ésta.

También se debe sefalar que en la Florida no
hay impuestos sobre los ingresos, como si hay
en otros estados, y eso atrae a mucha gente de
estados con altos impuestos como Nueva York,
Massachusetts, California, que quieren comprar
vivienda en el sur de la Florida y asi protegery
mejorar su posicion financiera.

Los compradores latinoamericanos siguen
siendo una parte importante de la ecuacién
inmobiliaria aqui. Algunos buscan propiedades
de inversion para alquilarlas y obtener ganancias
a corto plazo, a la vez que protegen su capital en
un pais con gran estabilidad. Otros quieren insta-
larse en la ciudad, por las posibilidades laborales
que hoy ofrece, sumadas a su calidad de vida, y
atracciones como las playas, una oferta gastroné-

mica de primer nivel, y tiendas
de lujo que estan entre las me-
jores a nivel mundial ademés
de facil acceso aeroportuario al
resto del mundo.

En mi experiencia, las zonas
que méas gustan a los compra-
dores internacionales tienen el
océano cerca. Con el popular
barrio de Brickell hoy mucho
mas poblado y con un sinfin de
rascacielos, Edgewater se ha
convertido en una excelente
opcién por su cercania a los
puntos clave de la ciudad, su
vida urbana, y su inmejorable
ubicacién frente a la bahia
de Biscayne. En Edgewater
esta ubicado Aria Reserve,
el proyecto que represento y
que estara constituido por dos
maravillosas torres frente a la
bahia que se convertirdn en
unas de las mas altas de Esta-
dos Unidos frente al mar. He-
mos vendido la primera torre
en un 85% a menos de un afio
del lanzamiento 600 millones
de délares en ventas, y pronto
abriremos las reservaciones
para la segunda; empezaremos
la construccién este afio.

Ademas, abriremos el
centro de ventas para recibir a
visitantes que deseen conocer
nuestra maravilla arquitecténi-
ca en primicia.

Recordemos que el creci-
miento de Miami ha genera-
do un mercado inmobiliario
muy activo, y esto promete
mantenerse y posiciona a la
ciudad como la gran ciudad
del presente y del futuro en los
Estados Unidos.

NICOLAS es gerente general de
AriaReserve Miami.
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